INTERVIEW

GEOPLEX

~AN DER ENERGIEWENDE
IST NICHT MEHR ZU RUTTELN”

Frederik Hilling hat als einer der Ge-
schaftsfihrer der Geoplex GmbH En-
de 2009 den ersten von der Kommis-
sion fir Geoinformationswirtschaft
des  Bundeswirtschaftsministeriums
vergebenen Award in Empfang ge-
nommen. Die GIS.BUSINESS sprach
mit Hilling Uber die StoBrichtung des
jungen Unternehmens Geoplex im be-
wegten Energiemarkt.

GIS.BUSINESS: Herr Hilling, erst ein-
mal unseren Glickwunsch. Sie haben
den erstmals vergebenen Geobusiness
Award gewonnen. Was bedeutet das
fir Ihr Unternehmen Geoplex?

Frederik Hilling:

GIS.BUSINESS: Rennen lhnen die Stadte
und Kommunen nun die Turen ein?

na

GIS.BUSINESS: Sie haben eine An-
wendung entwickell, die automatisiert
die Nutzbarkeit von Solartechnologie
vermittelt. Wie sind Sie auf dieses The-
ma aufmerksam geworden?

Hilling: Grundstein der Entwickiung vor

) ) HOR!

GIS.BUSINESS: Wie reagiert die Politik
auf thren Ansatz?
Hilling: Grundsalz

Jier

GIS.BUSINESS: Wie beurteilen Sie lhre
Entwicklung in Anbetracht der aktuel-
len Diskussion um die Verlangerung
der laufzeiten von Atomkraftwerken?
In welcher GréfBenordnung sehen Sie
den Einsatz alternativer Energien im
deutschen Energiemix?




Hilling:

GIS.BUSINESS: Sie sind ein noch junges
Unternehmen. Aus welchen Wourzeln
sind Sie entsprungen?

Hilling:

GIS.BUSINESS: Und ganz zum

- Schluss: Der Geobusiness Award ist

[} ) J wick y oD mit 10.000 Evro dotiert. Haben Sie
das Preisgeld bereits wieder in den

Wirtschaftskreislauf einflieBen lassen?

Hilling:

GIS.BUSINESS: Hatten Sie einen
Wunsch an die politischen Entschei-
dungstrager hinsichtfich des Ausbaus
alternativer Energien?

Hilling: Aki

GIS.BUSINESS: Ist das Solardachkataster
erst der Anfang des jungen Unterneh

<

mens Geoplex?
Hilling:

Herr Hilling, wir bedanken uns fir dos
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Verleihung des Geobusiness Awards




